ÄRIPLAAN
Ettevõtte nimi: …
Koostaja nimi: … 
Koostamise koht ja aasta: …
1. ÄRIIDEE

Esita äriidee kuni 3 lausega: (nt mida, kellele, kuidas)

Kirjelda oma senist projektijuhtimise või ettevõtluskogemust.
Kirjelda olemasolevat eeltööd ja/või ärikontakte, mis on vajalikud projekti või ettevõtte elluviimiseks. 
2. KLIENDISEGMENT
Erakliendi segmendi kirjeldus:

Ärikliendi segmendi kirjeldus:

3. TURU ANALÜÜS
Lisa olulisemad piirkondlikud makromajandusnäitajad:

SKP, inflatsioonimäär, keskmine töötasu piirkonnas, töötute osakaal piirkonnas, EURIBOR kurss.

Kirjelda potentsiaalsete ostjate arvu sihtturul.
Kirjelda nõudlustrendi muutust (konkurentide mõjud, hooaeg vms)

Kirjelda kliendi vajadusi ehk miks klient ostab kaupa või teenuseid.
4. MINU TOODE JA/VÕI TEENUS
Toote või teenuse kirjeldus. Tooted peavad vastama finantsplaanis olevate toodete kirjeldusega.
Toote ja/või teenuse EMTAK kood ja tegevusala

5. KONKURENTSIANALÜÜS
Kirjelda kolme konkurendi kohta teavet, et saaksid analüüsida oma projekti ja/või ettevõtte võimekust. 

Leia konkurentsianalüüsi põhjal: 

· Miks just nemad on kõige olulisemad konkurendid? (kirjeldan, mille alusel konkurendid valisin – nt tegevuspiirkond, sarnane hinnaklass, sarnane sihtgrupp …)

· Minu konkurentide tugevused on...     Ma võiksin neilt õppida, kuidas… (loetlen kuni 3 tegevust)

Konkurendid
	
	Konkurent A
	Konkurent B
	Konkurent C

	Ettevõtte nimi
	
	
	

	Asukoht
	
	
	

	Koduleht/ Facebook/
e-pood
	
	
	

	Põhitegevusala
	
	
	

	Peamised tooted /teenused. Hind
	
	
	

	Töötajate arv
	
	
	

	Maksustatav käive
	
	
	

	Ettevõtte vanus/asutatud
	
	
	

	Keskmine brutopalk
	
	
	

	Muu info /märkused
	
	
	


6. TURUNDUSPLAAN
Missuguseid turundustegevusi on planeeritud kasutada?
· Koduleht

· FB fännileht

· Instagram

· TikTok

· Muu

Turundustegevused
	Kanal. Tegevus 
	Sihtrühm 
	Ajakava
	Eelarve (EUR)
	Oodatud tulem (käive, klientide või ostude arv, tuntus, reach, like, share vms)

	1. 
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	

	…..
	
	
	
	


7. TEGEVUSE KÄIVITAMISE KAVA
Minu äri tegevuskoht on: (sh aadress, kelle omanduses, kasutusotstarve vastavalt kinnistusraamatule, nõuetele vastavus – juhul kui vajab remonti, siis eelarve ja ajakava, rendipinna alternatiivid jm)
Ettevõtte laopinna suurus (vajadusel).
Ettevõttel on vajalik või juurde taotleda toote ja teenuse pakkumiseks vajaminevad tegevusload, litsentsid, sertifikaadid, kooskõlastused (Selle asjaajamise ajaline kestvus on … ja kulud on ..)

	Tegevusluba, litsents, sertifikaat, kooskõlastus jms
	Maksumus (EUR)
	 Saamiseks kuluv aeg (…päeva, …kuud)
	Tegevusluba, litsents, sertifikaat, kooskõlastus olemas (kuu, aasta)

	1 …
	
	
	

	2 …
	
	
	


8. MINU TOOTMINE, TEENUSE OSUTAMINE JA TARNE

Tootmis- või teenindusprotsessi kirjeldamine.
Logistika kirjeldamine alates tarnijast kuni lõpptarbijani. 

Vajan toote valmistamiseks või teenuse osutamiseks jooksvalt alljärgnevaid toormaterjale (nende tarnijad, mahud/kogused, tarneajad/-kulud, toorme laovaru, partnerid jm).

	Tarnija nimi
	Ostetav teenus/toode

Maht/kogus
	Aadress
	Telefon
Veebileht,
	Kontaktisik  
	Lisainfo:



	
	
	
	
	
	


Kõige olulisema toote valmistamiseks või teenuse osutamiseks kuluv aeg.
Toodete tootmiseks ja/või teenuste osutamiseks on mul vaja hoida oma laos varusid sellises koguses.
9. PERSONAL JA PARTNERID
Äri tegemiseks vajan lisaks neid töötajaid või partnereid (kirjeldan igaühe ülesandeid, eeldatavaid oskusi ja kas see on püsiv või ajutine töötaja)

Minu enda ülesanded ettevõttes
Igakuised palgakulud endale ja töötajatele
Igakuised teenuste kulud koostööpartneritele ja teenusepakkujatele (nt raamatupidaja, IT tugi, turundusspetsialist jne)

10. HINNASTRATEEGIA
Kõige olulisema toote või teenuse omahind ja selle arvutuskäik. Toote ja/või teenuse lõplik müügihind lõppkliendi jaoks. 
Juurdehindlus

Nimeta toote edasimüüjad või agendid (vajadusel)
11.  ARVELDAMINE

	Millistel maksetingimustel ostan tooraineid ja tellin teenuseid?

	Hangitav toode või teenus
	Tarnija
	Makseviis ja -tähtaeg

	1 …
	
	

	2 …
	
	


	Kuidas klient, sh edasimüüja mulle maksab talle müüdud toote või teenuse eest?

	Klient
	Makseviis ja -tähtaeg 
(nt ettemaks, kättesaamisel vms)

	1 …
	

	2 …
	


12.  ETTEVÕTTE RISKIANALÜÜS
	Riski kirjeldus
	Riski tase
	Ennetavad tegevused
	Korrigeerivad tegevused
	Mõju projekti (äri) eesmärgile
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